
Finden Sie heraus, wie Ihr Vertrieb zum Margen-Booster wird   
mit einem ERP, das Lager und Kunden kennt.

Im Großhandel entscheidet der Vertrieb nicht nur 
über Umsatz – sondern auch über Effizienz und 
Profitabilität. Jeder Auftrag, jede Lieferzusage und 
jede Preisverhandlung hat direkten Einfluss auf die 
Marge. Gleichzeitig wirken sich Lagerprozesse wie 
Verfügbarkeit, Kommissionierung und Retouren un-
mittelbar auf die Kundenzufriedenheit und die 
Kostenstruktur aus. Ein modernes Cloud-ERP wie 

7 ERP-Hebel, 
für den Vertrieb im Großhandel –

mehr Marge, weniger Lager!

Haufe X360 verbindet Lager und Vertrieb nahtlos, 
zeigt Margen in Echtzeit und bietet Kunden Einblick 
in aktuelle Verfügbarkeiten und Preise. So kann der 
Vertrieb schneller reagieren, gezielter verhandeln – 
und dabei die Lagerkosten im Blick behalten. In die-
sem Factsheet zeigen wir Ihnen 7 konkrete ERP-Pro-
zesse, mit denen man Lagerkosten senkt, die Marge 
steigert und Kunden begeistert.

15% 
mehr Verkaufsvolumen 
durch smarte Lager- und Vertriebsprozesse –  
laut Forrester Total Economic Impact™-Studie  
zu Acumatica. 
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https://www.acumatica.com/media/2020/04/The-Total-Economic-Impact-of-Acumatica.pdf
https://www.haufe-x360.de/grosshandel?utm_source=broschuere&utm_medium=paid-social&utm_campaign=grosshandel25&utm_content=fact-sheet-lagerkosten-vertrieb
https://www.haufe-x360.de/grosshandel?utm_source=broschuere&utm_medium=paid-social&utm_campaign=grosshandel25&utm_content=fact-sheet-lagerkosten-vertrieb


Diese sieben ERP-Prozesse stärken Ihren Vertrieb –  
und senken Ihre Lagerkosten 

Bestandsoptimierung für verlässliche Lieferzusagen 
Vertrieb sieht in Echtzeit, welche Artikel verfügbar sind – ohne Rückfragen oder Verzögerungen. 
Ihr Mehrwert: Zuverlässige Aussagen gegenüber Kunden. 

>> Vermeidet entgangene Umsätze und stärkt die Kundenbindung. 
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Sortimentssteuerung mit Fokus auf margenstarke Artikel 
Verkaufs- und Lagerdaten helfen, das Sortiment aktiv zu steuern und unrentable Artikel abzubauen. 
Ihr Mehrwert: Mehr Umsatz mit weniger Bestand. 

>> Höhere Marge durch gezielte Sortimentspflege. 
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Echtzeit-Margenanzeige im Vertriebsprozess 
Der Vertrieb sieht bei jeder Angebotserstellung die aktuelle Marge – direkt im ERP. 
Ihr Mehrwert: Besser verhandeln mit voller Transparenz. 

>> Schützt die Marge und stärkt die Preisstrategie. 
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B2B-Portal mit Lager- und Preistransparenz 
Kunden sehen Verfügbarkeiten, Staffelpreise und Lieferzeiten direkt online. 
Ihr Mehrwert: Entlastung des Vertriebs – mehr Self-Service. 

>>Höhere Effizienz und mehr margenstarke Onlineabschlüsse. 
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Schnellere Kommissionierung für kürzere Lieferzeiten 
Optimierte Lagerprozesse sorgen für schnellere Auslieferung und weniger Fehler. 
Ihr Mehrwert: Schneller liefern – besser verkaufen. 

>> Höhere Kundenzufriedenheit und geringere Retouren. 

Cross-Docking & Direktversand für margenstarke Sondergeschäfte 
Sonderaufträge werden direkt vom Lieferanten zum Kunden geleitet – ohne Einlagerung. 
Ihr Mehrwert: Individuelle Angebote ohne Lagerkosten. 

>>  Ideal für projektbezogene Deals mit hoher Marge
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Mit einem modernen Cloud-ERP wie Haufe X360 schaffen Sie die  
Basis für ein Lager, das nicht nur weniger kostet – sondern auch mehr kann. 

JETZT MEHR ERFAHREN: HAUFE X360.DE/GROSSHANDEL 
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Automatisierte Disposition für schnellere Angebotsfähigkeit 
ERP-gestützte Nachschubplanung reduziert Engpässe und verkürzt Reaktionszeiten. 
Ihr Mehrwert: Schneller lieferfähig – schneller im Abschluss. 

>> Höhere Abschlussquote bei geringeren Lagerkosten.
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